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Regardons ensemble

si c’est vraiment profitable de collaborer
avec 1 ou plusieurs agences?
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Ne pas démultiplier
les agences
pour augmenter
vos chances de vendre

ERA

IMMOBILIER BEN’s

v’ Plus de 80% de la clientéle d’'une agence immobiliére provient d’internet.
Alors quel est I'intérét de répartir cette clientele entre plusieurs intermédiaires?

v’ La rareté fera vendre votre bien au meilleur prix.

v’ La présence de plusieurs agences va induire dans I’esprit de 'acquéreur une méfiance

« Pourquoi le bien n’est pas encore vendu ? »
« A-t-il un défaut? »

« Est-il trop cher? »

En optant pour cette stratégie de vente,

la négociation est inévitable.

v’ Battle entre les agences pour aller chercher une offre
au détriment de votre prix net vendeur



Cas réel d’une vente sur Marseille

AGENCE 1

Type: 1P | Surface : 45 m2 | Prix : 157 000 euros

Blancarde : sur jolie cour pavée, véritable loft sur 2 nivea
trés bel espace de réception avec cuisine ouverte entiere




Agence immobiliére

Vous venez de comprendre
I'intérét de ne pas démultiplier les agences

Choisissez-en 2 maximum |



